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杉田　志村社長が不動産業界に入られた

のは何歳のときでしたか？

志村　20 歳です。ガソリンスタンド店

勤務から不動産業界に移って最初に手が

けたのは、投資用マンションの販売でし

た。しかし勤めていた会社が倒産してし

まい、その後は不動産会社数社を転々と

することに。そのなかで売買と仲介だけ

でなく、注文住宅の提案などにも携われ

たのはいい経験になりましたね。

杉田　不動産に付随する業務のキャリア

を幅広く積んでこられたのですね。では、

独立されるまでの経緯というのは？

志村　漠然とですが「将来は独立する」

というイメージはありました。ただ、人

に必要とされることに幸せを感じる性格

でもあるので、それが適う環境であれば

そのまま会社勤めを続けるという選択肢

もあったんです。しかし次第に会社に対

して価値観の違いや方向性のズレを感じ

るようになり、外に出て自分の力を試し

てみたいと思うようになったんですね。

杉田　運気が起業へと流れていたのかも

しれませんね。では現在、どのような事

業を手がけているのですか？

志村　不動産売買・賃貸・注文建築・リ

フォームです。私は不動産の仕事を手が

けるうえで、“住居の提供者”という立

場から「友だちを呼びたくなるような家

に住んで頂きたい」という願いが根底に

あります。この思いを踏まえたインテリ

アや内装におけるアドバイスもさせて頂

きながら、豊かな居住空間の実現に努め

ていますよ。

杉田　不動産と建設の両部門を一挙に手

がけ、誰かに自慢したくなるような空間

づくりに尽力されているのですね。

志村　はい、その自負はあります。それ

と、住まいと直接的な関係はありません

が、相続問題にも取り組んできたので、

そのあたりのことについても気軽に相談

して頂けたら嬉しく思いますね。時には

思いもよらぬ相談や依頼を頂くこともあ

りますが、状況の把握とその背景にある

ものを踏まえつつ、お客様にとっての最

善な提案をできるように心がけていま

す。そうしてお客様の期待に一つひとつ

お応えすることが、会社の未来に繋がっ

ていくと思いますから。

杉田　その誠実さがあれば、きっと長く

存続していけるのではないでしょうか。

志村　今も昔も、私はトップを競うよう

な営業マンではありません。私が 1人を

接客するのと同じ時間で、2人の対応を

終えていた手際のよい同僚もいました。

でも私はそのぶん、1人のお客様に時間

をかけて接し、喜んで頂けるまで対応す

るというスタイルを大切にしてきたつも

りです。幸いにして同じ想いの仲間もい

るので、それを前面に出しながらいい仕

事をしていけたらと思いますね。
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志村 和彦
兵庫県出身。学業修了後、ガソリンスタンド勤務を経
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幅広い不動産の知識を以て
親身に最良の暮らしを提案

社長がおっしゃった「必要とされている
ことの実感が励みになる」というお話で
すが、私もとても共感できました。別の
言い方をすれば、それはお客さんの期待
に応えることが仕事のやりがいに繋がる
ということでしょう。誠実な姿勢に、心
からのエールを送りたいと思います。
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